
ポイントプロシリーズ簡易版

基本的な顧客管理・分析機能と集計機能を集約

システムのコンセプトは「簡単操作で楽々」
誰もが使いやすいシンプルな操作方法で会員情報を最大限に
活用した顧客分析と効果的な販促活動をサポートします。

会員ランキング 未稼働会員抽出 会員抽出

イベント結果分析 月別プリペイド帳票 店舗日別売上帳票

店舗毎や全店舗で簡単に上位顧客の発掘が
出来ます。

未稼働会員の定義付けを行うことで、ワンクリック
で未稼働会員の抽出が出来ます。

顧客の個人情報や各種カードの取引状況を
キーにターゲットの抽出が出来ます。

月毎のプリペイド入金、利用、発行残高の管理
が出来ます。

実施した販促のヒット率と売上数値の把握が
簡単に出来ます。参加者と不参加者の抽出も
簡単に行えます。

店舗毎の会員様のポイントとプリペイドの利用
状況が、日々確認出来ます。

顧客管理システム



機能一覧

セキュリティ機能 豊富なDMラベル対応

豊富なグラフ出力対応 メール配信機能 地図ソフト連動機能

顧客データ（ＣＳＶデータ）を地図ソフトへ
連動させることが可能です。

抽出した顧客に対して、差し込みメールを
送信させることが可能です。

顧客管理ソフトを起動させる
ときには、プロテクトキーの
装着とID・パスワードの入力
が必要です。「担当者権限
設定」や「操作ログ」など大切
なデータを守ります。 標準DMラベルの他、ラベルレイアウトの

カスタム設定も可能です。

簡単操作で顧客の利用状況の分析や店舗の傾向把握が可能！！ 稼動会員や未稼働会員の発掘、新規客の再来店促進など
効果的なマーケティングをサポートし、お客様とお店のコミュニケーションをスムーズにします。

新規会員や稼動会員、未稼働会員の簡単抽出が出来て、
そのままメール送信やDMへの展開が可能です。

月別プリペイド帳票


